
        FINANZIAMO LA TUA AZIENDA GARANTENDO IL TUO CREDITO  

       
 

Il problema dell’accesso al credito per molte aziende si riduce 

all’impossibilità di garantire le proprie banche per poter ottenere maggiori 

risorse finanziarie (ad es. un allargamento del fido, il prestito per un 

progetto, od anche la semplice lettera di credito per una fornitura 

commerciale). In banca chiedono sempre la stessa cosa: “quali garanzie sei 

in grado di offrire?”.  

La risposta delle aziende è spesso negativa, non potendo disporre di 

garanzie necessarie ad ottenere un finanziamento che va oltre il proprio 

fatturato o merito creditizio, ovvero per il lancio di un nuovo progetto o 

per pagare dei debiti inaspettati.  

I nostri canali finanziari sono in DEUTSCHE BANK , HSBC , BARCLAYS e grazie 

ad asset Providers internazionali possiamo fornire la garanzia (fideiussione 

a 12 mesi) di queste banche primarie alle aziende che si recano nel loro 

istituto di credito a chiedere un finanziamento. Offriamo, in sostanza, con 

questo strumento di garanzia la certezza di essere finanziati (le nostre 

banche garanti sono tra le più importanti al mondo come potete leggere 

appena sopra). 

Se la esigenza finanziaria della vostra azienda è almeno di 400.000,00 Euro 

(Quattrocentomila euro –non sono ammesse richieste di importo 

inferiore), e se hai un buon rapporto con una tua banca (o più banche, sia 

italiane che estere) allora chiamaci e ti forniremo tutti i dettagli per 

accedere ad una garanzia su finanziamenti emessa da DEUTSCHE BANK , 

HSBC , BARCLAYS che come potrete verificare sono banche con Rating A+, 

quindi immediatamente ben accette da tutte le banche italiane ed estere 

che sarebbero ben liete di erogare alla vostra azienda una linea di credito 

con la garanzia di tale affidabilità. 



E’ appena il caso di segnalare che diamo certezza assoluta (contrattuale) 

di ottenere la garanzia bancaria.  
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PREMESSA 

Il Cliente che chiede questo importante strumento fideiussorio 

(fondamentale ai fini di un prestito EXTRA budget) non ha obbligo di fornire 

alcuna garanzia al nostro gruppo in quanto l’operazione è concepita per 

essere autofinanziata dal prestito del Cliente (va da sé, che l’azienda che si 

rivolge a Noi non possiede congrue garanzie reali o monetarie per poter 

accedere al credito e men che meno per garantire la nostra esposizione 

verso la sua banca). Quindi per equilibrare il rapporto RISCHIO(per Noi) e 

BENEFICIO(per il Cliente) è necessario costituire un capitale cuscinetto 

come riserva nel caso malaugurato dell’insolvenza del Cliente (che magari 

ottiene il finanziamento dalla sua banca e non lo restituisce e quindi la 

nostra garanzia emessa da DEUTSCHE BANK viene giustamente escussa per 

far fronte al debito non pagato dal Cliente). Per sopperire a questa 

evenienza negativa l’operazione è stata concepita con le seguenti 

caratteristiche :  

1) La garanzia bancaria (Bank Guarantee di DEUTSCHE BANK) viene 

emessa per un valore facciale pari al doppio della somma richiesta dal 

cliente (Se il cliente ha una esigenza finanziaria di 1 ML € allora sarà 

emessa una Bank Guarantee da 2 ML €). Vediamo per quali ragioni. 

2) Il Richiedente, come sopra detto, non possiede beni reali monetari da 

fornire a Noi (che invece dobbiamo emettere una fideiussione per 

garantire la banca che gli concede il prestito), è quindi necessario che 

queste risorse di copertura vengano auto-generate dalla operazione 

finanziaria stessa. Ed ecco perché viene emessa una Bank Guarantee 

per un valore doppio, in modo che la banca del cliente eroghi un 

prestito globale che per metà va al Richiedente/Cliente e per l’altra 

metà venga versato a Noi a garanzia del buon esito del prestito (in 

sostanza a tutela parziale della nostra esposizione fideiussoria ovvero 
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del risarcimento in caso di insolvenza del cliente). Allo scadere della 

fideiussione il Cliente deve rimborsare la sua metà del prestito e 

l’altra metà viene restituita alla Banca dal nostro Gruppo (che detiene 

a garanzia la sua metà del prestito). Va da sé che se il Cliente intende 

mantenere oltre il termine di scadenza annuale la garanzia 

fideiussoria (in molti casi ne viene persino chiesto l’aumento per 

avere altri prestiti od anche solo pagare i costi di rinnovo con un 

extra-fido) dovrà provvedere al pagamento dei costi di rinnovo.  

3) La garanzia bancaria da Noi emessa avrà la durata di mesi 12, ma può 

essere rinnovata di anno in anno fino a che il cliente non abbia 

restituito il prestito alla sua banca.  

4) Il Cliente che completa con successo una prima operazione potrà 

accedere anche ad una successiva (un ulteriore prestito presso una 

sua altra banca di fiducia).  

5) Dovendo rapportarsi con il sistema bancario italiano (ricordiamo che 

il Cliente dovrà proporre alla sua banca di concedergli una linea di 

credito garantita da una fideiussione di una primaria banca estera) è 

necessario costruire la documentazione contrattuale in modo che la 

richiesta di prestito del cliente superi il vaglio istruttorio dell’istituto 

bancario italiano, che ricordiamolo analizza i motivi e le giustificazioni 

addotte dal cliente alla base della sua richiesta di credito (normative 

antiriciclaggio). Per cui la nostra organizzazione, oltre che garantire 

l’ottenimento della fideiussione bancaria, si occupa di approntare la 

contrattualistica che possa giustificare commercialmente1 l’arrivo 

della “Bank Guarantee”.  

6) Autopagabilità. Come ogni altro bene o servizio anche la fideiussione 

ha un costo, soprattutto se generata senza le garanzie del cliente (di 

solito se vi recate in una banca italiana vi chiedono un capitale da 

                                                           
1 QUESTO E’ UN PASSAGGIO CRUCIALE DELL’IMPIANTO FINANZIARIO. INFATTI, OGNI BANCA PER CONCERE CREDITO 
DEVE AVERE AL SUO INTERNO LA CONTRATTUALISTICA CHE GIUSTIFICHI LA CONCESSIONE DEL FINANZIAMENTO. ED I 
DOCUMENTI CHE DEVE FORNIRE IL CLIENTE (E DI CUI CI OCCUPIAMO NOI) DEVONO TRARRE ORIGINE CONTRATTUALE 
DALL’ATTIVITA’ CHE SVOLGE IL CLIENTE, NON CI SI PUO’ RECARE IN BANCA E RIFERIRE DEL SEMPLICE ARRIVO DI UNA 
GARANZIA BANCARIA PER POTER OTTENERE UN PRESTITO. LA RICHIESTA DI FINANZIAMENTO DEVE TROVARE 
GIUSTIFICAZIONE IN UNA DOCUMENTAZIONE DI NATURA COMMERCIALE COLLEGATA ALL’ATTIVITA’ DELL’IMPRESA. 
SOLO COSI’ LA BANCA ACCETTERA’ DI FINANZIARE IL CLIENTE (IN PRATICA IL SUO CICLO DI CASSA O I SUOI INVESTIMENTI 
AZIENDALI, UN PROGETTO O PERSINO DEI DEBITI).  



mettere in vincolo per erogare una fideiussione) ed emessa da un 

primario istituto bancario mondiale. Il nostro servizio prevede che 

questo costo (tra 8-10% per la precisione) venga pagato dopo che il 

prestito è stato ottenuto, e viene decurtato dalla metà del prestito 

spettante al nostro gruppo. Quindi il cliente tecnicamente non ha 

alcun costo, il suo 50% di capitale finanziato è al netto di ogni spesa. 

A suo carico vi è però l’onere di garantire il pagamento dei costi in 

caso la sua banca per qualsiasi ragione, una volta emessa la Bank 

Guarantee, recedesse dall’impegno ad erogare il prestito. Per fare ciò 

egli dovrà depositare un assegno in garanzia presso uno studio legale 

di sua fiducia (ed accettato da Noi), ove si potrà recare a conclusione 

positiva della operazione e recuperare il titolo, che ovviamente non 

viene incassato nel caso di regolare conclusione dell’operazione.  

 

7) I COSTI.  Per riassumere :  

- Il Cliente non deve pagare i costi della fideiussione (in quanto 

pagabili direttamente dalle somme finanziate)  

- Il Cliente non deve impegnare capitali in vincolo per ottenere la 

fideiussione (i capitali di garanzia per DEUTSCHE BANK li 

forniscono i nostri Partners finanziari) 

- Il Cliente deve invece pagare il nostro impegno professionale per 

l’approntamento della documentazione contrattuale a sostegno 

della operazione finanziaria. Questo il tariffario :  

 

 SCHEMA VERSAMENTI SET-UP PARAMETRIZZATI PER IMPORTO  

  (Max Importo Garanzia Deutsche Bank 10.000.000 , quindi Max importo finanziato netto Cliente 5.000.000) 
 

IMPORTO DEL PRESTITO IN € PERCENTUALE VERSAMENTO 
SPESE DI SET-UP CONTRATTI 

ALTRE SPESE 

500.000 (garanzia per 1.000.000) 5.000,00 €   // 

Da 1.000.000 a 2.000.000 (garanzia 
da 2/4.000.000 )   

7.500,00 €  // 

Da 2.000.000 a 3.000.000 (garanzia 
da 4/6.000.000) 

10.000,00 € // 

Da 3.000.000 a 4.000.00 (garanzia 
da 6/8.000.000 )  

12.500,00 €  // 

Da 4.000.000 a 5.000.000 (garanzia 
da 8/10.000.000 ) 

15.000,00 € // 

 



Ogni pagamento sarà preceduto da idonea fatturazione e va precisato che esso 
viene effettuato solo dopo che il Cliente ha parlato con la sua Banca e gli è stato 
confermato che vi è disponibilità a concedere il finanziamento (affidamento) 
garantito da fideiussione della Deutsche Bank e similari –potremmo chiedere 
prova di ciò-. Tale è la condizione imprescindibile per la procedibilità. In tal 
contesto daremo corso alla redazione del contratto di Mandato alla cui 
sottoscrizione il cliente procede con i versamenti di cui alla tabella sopra indicata.  
 

CONCLUSIONI  

Il nostro cliente tipo è l’azienda che ha bisogno di capitali –per le più 

svariate ragioni- e le banche non glieli concedono in prestito per 

carenza di garanzie. Il nostro cliente tipo ha un buon rapporto con una 

o più banche e ritiene di poter proporre a quest’ultime l’rogazione di 

un finanziamento o affidamento garantito da una fideiussione emessa 

da primaria banca europea (DEUTSCHE BANK, BARCLAYS, HSBC, BNP 

PARIBAS, SANTANDER ed altre).  La situazione del credito alle aziende 

in Italia è sempre critica e con i propri soli mezzi le imprese non 

riescono a sopperire alle innumerevoli restrizioni collegate alla 

concessione di finanziamenti (un esempio su tutti è che in sede di 

analisi della richiesta di prestito la Banca deve dare un rating 

all’azienda richiedente e se questo non è di livello tale da superare i 

parametri di Basilea la domanda viene rigettata). La straordinaria 

possibilità di supportare la propria richiesta di credito con una garanzia 

fideiussoria bancaria primaria fa scattare in automatico il superamento 

del rating, fa scendere il livello di rischio per la banca erogante (in 

quanto se il cliente non paga il prestito può rivalersi sulla Deutsche 

Bank fideiussore) e per conseguenza OGNI PRESTITO CON QUESTE 

CARATTERISTICHE VIENE CONCESSO.  

Chiedete una video chiamata di approfondimento od un contatto al 

351-0008576 

www.matrix-finance.eu  
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